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ABSTRAK 

 
Purnama Nur Utomo: 932407418. Strategi Pemasaran Pendidikan di MTs 

Nidhomiyah Surowono dalam Meningkatkan Penerimaan Peserta Didik. Skripsi: 

Jurusan Manajemen Pendidikan Islam, Fakultas Tarbiyah IAIN Kediri 

Dosen Pembimbing: Dr. Noer Hidayah, M.Si dan Puspoko Ponco Ratno, M.T. 
 

Kata Kunci: Strategi pemasaran pendidikan, Penerimaan peserta didik 
 

Skripsi ini membahas mengenai strategi pemasaran pendidikan di MTs 

Nidhomiyah surowono dalam meningkatkan penerimaan peserta didik. Penulis tertarik 

mengambil penelitian ini dilatarbelakangi karena betapa pentingnya strategi pemasaran 

lembaga pendidikan dalam meningkatkan penerimaan peserta didik dimana persaingan 

dengan lembaga pendidikan lain yang semakin ketat. 

Penelitian ini bertujuan untuk menjawab permasalahan: 1) Bagaimana strategi 

pemasaran pendidikan di Mts Nidhomiyah Surowono dalam meningkatkan penerimaan 

peserta didik? 2)Apa faktor pendukung dan penghambat strategi pemasaran pendidikan 

di MTs Nidhomiyah Surowono dalam meningkatkan penerimaan peserta didik? 

Permasalahan di atas akan dibahas melalui penelitian yang dilakukan di MTs 

Nidhomiyah Surowono. Metode penggalian data yang digunakan dalam penelitian ini 

yakni observasi, wawancara, dan dokumentasi. Seluruh data yang diperoleh akan 

diolah menggunakan analisis deskriptif. 

Hasil penelitian menunjukkan bahwa: 1) Strategi pemasaran pendidikan di MTs 

Nidhomiyah Surowono dalam meningkatkan penerimaan peserta didik ada 3 tahapan, 

yakni perencanaan, pelaksanaan, dan evaluasi. 2) Faktor pendukung dan penghambat 

strategi pemasaran pendidikan di MTs Nidhomiyah Surowono dalam meningkatkan 

penerimaan peserta didik berasal dari faktor internal dan eksternal. 
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Abstract 
 

Purnama Nur Utomo: 932407418. Educational Marketing Strategy at MTs 

Nidhomiyah Surowono in Increasing Student Acceptance. Thesis: Department of 

Islamic Education Management, Faculty of Tarbiyah IAIN Kediri 

Supporting Lecturer: Dr. Noer Hidayah, M.Si and Puspoko Ponco Ratno, M.T. 

Keywords: Educational marketing strategy, Student acceptance 

This thesis discusses the marketing strategy of education at MTs Nidhomiyah 

Surowono in increasing student acceptance. The author is interested in taking this 

research because of the importance of the marketing strategy of educational 

institutions in increasing student acceptance where competition with other educational 

institutions is getting tougher. 

This study aims to answer the following problems: 1) What is the educational 

marketing strategy at Mts Nidhomiyah Surowono in increasing student acceptance? 2) 

What are the supporting and inhibiting factors for the education marketing strategy at 

MTs Nidhomiyah Surowono in increasing student acceptance? The problems above 

will be discussed through research conducted at MTs Nidhomiyah Surowono. The data 

mining methods used in this study were observation, interviews, and documentation. 

All data obtained will be processed using descriptive analysis. 

The results showed that: 1) The marketing strategy of education at MTs Nidhomiyah 

Surowono in increasing student acceptance has 3 stages, namely planning, 

implementation, and evaluation. 2) The supporting and inhibiting factors of the 

education marketing strategy at MTs Nidhomiyah Surowono in increasing student 

acceptance come from internal and external factors. 
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