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ABSTRAK

Kholilah, Nur Lathifatul. Pembimbing: Dr. H. Jamaluddin Achmad Kholik Lc,
MA dan Choiril Anam MEI. Peran Strategi Promosi Dalam Meningkatkan
Pendapatan Home Industri Minuman Herbal Tradisional (Studi di Temu Roso
Sukorame Kota Kediri). Skripsi, Program Studi Manajemen Bisnis Syariah,
Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam, Universitas Islam Negeri Syekh Wasil
Kediri, 2026.

Kata kunci: Strategi Promosi, Pendapatan, Minuman Herbal, Temu Roso

Promosi merupakan salah satu aspek yang dapat membantu pelaku usaha
dalam mengenalkan produk, menarik minat pelanggan, memperluas jangkauan
pasar, serta meningkatkan pendapatan. Dalam persaingan usaha yang semakin
ketat pelaku usaha dituntut untuk menerapkan strategi promosi yang efektif agar
produk yang dipasarkan dapat dikenal oleh masyarakat. Home industri minuman
herbal tradisional Temu Roso menggunakan berbagai bentuk promosi dalam
memperkenalkan produknya, disamping itu, ada hambatan dalam kegiatan
promosi yang dilakukan seperti belum optimalnya pemanfaatan berbagai platfrom
media sosial dan keterbatasan sumber daya dalam pembuatan konten vidio digital.

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui strategi promosi Yyang
diterapkan serta peran strategi promosi dalam meningkatkan pendapatan home
industri minuman herbal tradisional temu roso. Jenis penelitian yang digunakan
peneliti adalah field research (penelitian lapangan) dengan menggunakan
pendekatan penelitian kualitatif. Teknik pengumpulan data menggunakan
wawancara dan dokumentasi. Analisis data dilakukan dengan reduksi data,
penyajian data, dan penarikan kesimpulan.

Penelitian ini dapat disimpulkan bahwa strategi promosi yang diterpakan
temu roso seperti promosi jejaring dengan berbagai instansi, rekanan dan
kemitraan yang berperan dalam memperluas pasar, meningkatkan jumlah
konsumen baru dan mempertahankan konsumen lama serta meningkatan
pendapatan usaha.
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