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.LAMPIRAN 

Lampiran I Pedoman Wawancara 

Rumusan 

Masalah 
Konsep Indikator Sub Indikator Pertanyaan 

Bagaimana 

Strategi 

Kuasa 

Distributor 

Dalam 

Menstabilkan 

Harga Cabai 

Rawit? 

Seni 

Penyebaran 

Tubuh 

Penempatan 

Relasi 

Relasi dagang 1. Sejak kapan anda mulai terjun kerja dalam bidang distribusi cabai 

rawit? 

2. Bagaimana pengalaman pertama kali anda memulai kerja di bidang 

distribusi cabai rawit? 

3. Bagaimana anda mendapatkan pasokan cabai rawit untuk memenuhi 

kapasitas kebutuhan pesanan? 

4. Bagaimana cara anda untuk mendapatkan pesanan cabai? 

5. Bagaimana anda mengelola pesanan masuk yang terhalang dengan 

pasokan barang yang ada di pasar? 

Paguyuban 

atau asosiasi 

pedagang 

1. Apakah anda tergabung dalam paguyuban dagang yang ada di 

pasar? 

2. Jika tidak, bagaimana cara anda mengatur pesanan masuk dan 

pemasaran yang diterima? 

Pendidikan  Pendidikan 

Keluarga  

1. Bagaimana cara keluarga anda mendidik sehingga mampu membuat 

seperti sekarang? 

2. Apakah keluarga anda juga bekerja di bidang perdagangan? 

3. Motivasi apa yang anda pegang teguh dari keluarga sampai 

sekarang? 

Pendidikan 

Formal  

1. Apakah anda dahulu merupakan seorang yang rajin saat sekolah? 

2. Apakah anda juga pernah mendapatkan pesan dari guru terkait 

dunia pekerjaan setelah lulus sekolah? 

Kontrol 

Aktivitas 

Keteraturan 

 

Efisiensi 

terhadap 

1. Bagaiamana anda mengatur pola waktu dalam urusan keluarga 

dengan pekerjaaan? 
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waktu 

 

2. Apakah anda mempunyai jadwal waktu untuk membantu mengatur 

waktu sehari-hari? 

Efisiensi 

terhadap 

aktivitas kerja 

1. Bagaimana cara anda membedakan atau memisahkan antara urusan 

pekerjaan dengan urusan keluarga? 

2. Bagaimana cara anda untuk mengoptimalkan pekerjaan agar tidak 

mengganggu dalam urusan keluarga? 

3. Bagaimana anda mengatur jumlah atau kapasitas pesanan dalam 

setiap hari? 

4. Bagaimana cara mengelola keuangan kerja anda? 

Sanksi Positif 1. Apa yang anda rasakan saat mengalami kondisi pesanan masuk 

sangat banyak? 

2. Apa anda juga dapat membuka lapangan pekerjaan baru untuk 

orang lain saat anda mendapat pesanan banyak? 

Negatif 1. Apa yang akan anda alami saat telat dating ke pasar di waktu kerja? 

2. Bagaimana jika anda tidak mendapatkan pasokan barang sesuai 

kebutuhan? 

3. Dengan banyaknya kompetitor1, bagaimana anda dapat tetap 

bersaing? 

Pengaturan 

Waktu 

Ketepatan 

waktu 

Ketepatan 

waktu kerja 

 

1. Bagaimana anda mengatur jam kerja? 

2. Apakah anda memiliki jadwal tersendiri untuk mengatur pola jam 

kerja? 

3. Bagaimana anda mengatur pesanan yang masuk secara bersamaan? 

4. Berapa lama anda melakukan pekerjaan selama sehari? 

Ketepatan 

waktu ibadah 

1. Bagaimana anda membagi waktu ibadah di tengah kesibukan 

pekerjaan? 

Ketepatan 

waktu belajar 

1. Bagaimana cara anda mempelajari pekerjaan ini saat pertama kali 

terjun di bidang pendistribusian cabai? 

2. Bagaimana cara anda dalam mengevaluasi kinerja setiap hari? 
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Kekuatan 

yang 

tersusun 

Strategi Strategi 

dagang 

1. Bagaimana cara anda untuk mengatasi jumlah pesanan yang banyak 

sedangkan stok barang dipasar kurang? 

2. Bagaimana cara anda menghadapi gejolak fluktuasi harga cabai 

yang setiap harinya berubah-ubah? 

3. Bagaimana cara anda mengatasi permasalahan jika harga cabai di 

pasar local tidak sesuai (terlalu mahal) dengan kesepakatan harga 

pesanan yang diterima? 

4. Bagaimana cara anda untuk menekan harga cabai di pasar local 

yang sangat tinggi dan tak kunjung turun? 

5. Bagaimana cara anda untuk mendapatkan relasi pasokan cabai dari 

luar daerah? 

Strategi 

komunikasi 

1. Bagaimana pola komunikasi anda dalam menjembatani antara 

konsumen dengan tengkulak di pasar? 

2. Bagaimana cara anda meyakinkan para tengkulak cabai untuk 

menurunkan cabai yang anda beli? 
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Lampiran II Surat Izin Penelitian 
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Lampiran III Dokumentasi Wawancara 

 

Dokumentasi Wawancara 

 
Dokumentasi wawancara dengan WW 

(Distributor) 

 
Dokumentasi wawancara dengan WR 

(Distributor) 

 
Dokumentasi wawancara dengan WH 

(Distributor) 

 
Penyerahan surat izin penelitian kepada 

pengurus Pasar Induk Pare 

 
Dokumentasi wawancara dengan NG 

(Tengkulak) 

 
Dokumentasi wawancara dengan EW 

(Tengkulak) 
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Dokumentasi wawancara dengan AD 

(Pengepul) 

 
Dokumentasi wawancara dengan AH 

(Pengepul) 
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Lampiran IV Daftar Riwayat Hidup 

 

DAFTAR RIWAYAT HIDUP 

Penulis bernama lengkap Nico Dwi Laksono, lahir di 

Kabupaten Kediri pada tannggal 11 Mei 2001. 

Alamat tinggal di Desa Dawuhan Kidul, Kecamatan 

Papar, Kabupaten Kediri. Penulis merupakan anak 

kedua dari dua bersaudara yang memiliki orang tua 

bernama Dyah Purwaningsih dan Murjito. Riwayat 

pendidikan penulis yakni pernah bersekolah SD Islam Al-Fath Pare lulus tahun 

2014, SMPN 4 Pare lulus tahun 2017, SMAN 1 Papar lulus yahun 2020. 

Selanjutnya pada tahun 2020 penulis meneruskan pendidikan di IAIN Kediri di 

program Studi (S1) Sosiologi Agama, Fakultas Ushuluddin dan Dakwah dan lulus 

pada bulan Desember 2024.  

Selama menjadi mahasiswa S1 di IAIN Kediri, penulis aktif di dalam 

organisasi baik organisasi intra kampus maupun organisasi ekstra kampus. 

Adapun Riwayat organisasi yang pernah diikuti oleh penulis yakni; Anggota 

intelektual Rayon Aksatriya Kahuripan (PMII Sunan Ampel, Kediri) 2021-2022. 

Anggota Intelektual HMPS Sosiologi Agama 2021-2022. Wakil Ketua II Rayon 

Aksatriya Kahuripan (PMII Sunan Ampel, Kediri) 2022-2023. Ketua Senat 

Mahasiswa (SEMA) Fakultas Ushuluddin dan Dakwah 2023-2024. Wakil Ketua 

II Komisariat PMII Sunan Ampel, Kediri. 2024-2025.  


