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ABSTRAK 

 

Laksono, Nico Dwi. Dosen pembimbing Ika Silviana, M.A dan Asy’ari, M.Ag. 

Strategi Kuasa Distributor Dalam Menstabilkan Fluktuasi Cabai Rawit di Pasar 

Induk Pare, Kabupaten Kediri. Skripsi, Program Studi Sosiologi Agama, Fakultas 

Ushuluddin dan Dakwah, IAIN Kediri,2024. 

 

Kata Kunci: Fluktuasi, Distributor, Kuasa 

 

Fluktuasi harga cabai rawit seringkali terjadi akibat tingginya permintaan 

konsumen terhadap komunitas cabai rawit. Fenomena fluktuasi harga cabai 

menjadi isu kritis pasar yang mempengaruhi kesejahteraan masyarakat. Dibalik 

fluktuasi harga tersebut, ada peran krusial yang dimainkan oleh distributor dalam 

pengendalian harga. Di Pasar Induk Pare, distributor mampu menjadi aktor dalam 

gejolak fluktuasi harga cabai dengan beberapa strategi yang dimiliki. Hal tersebut 

menarik untuk diteliti sebagai bentuk pemhaman masyarakat terhadap gejolak 

harga yang terjadi di Pasar Induk Pare. 

Penelitian ini menggunakan jenis penelitian kualitatif deskriptif untuk 

menjelaskan realitas sosial secara kompleks. Dalam proses pengumpulan data, 

peniliti melakukan observasi, wawancara serta dokumentasi guna memperoleh 

data yang akurat. Selain itu, peneliti telah melakukan penentuan subyek penelitian 

yang dijadikan sebagai informan dalam memperoleh data yang diinginkan Dalam 

menganalisis fenomena tersebut menggunakan gagasan teori kuasa (Power) yang 

dikemukakan oleh Michael Foucault. 

Hasil penelitian menunjukkan bahwa distributor memainkan peran kunci 

dalam mengendalikan dan menjaga stabilitas harga cabai rawit di Pasar Induk 

Pare. Distributor memiliki strategi kuasa yang mempengaruhi kestabilan harga 

cabai rawit di Pasar Induk Pare. Kuasa tersebut didapatkan melalui beberapa 

proses pendisiplinan tubuh, antara lain yakni: Seni penyebaran tubuh, kontrol 

aktivitas, pengaturan waktu, dan strategi yang tersusun. Keempat elemen 

pendisiplinan tubuh tersebut menimbulkan sebuah pengetahuan yang bermuara 

kepada kuasa setiap individu. Melalui proses pendisiplinan tubuh tersebut, 

distributor cabai rawit di Pasar Induk Pare memiliki bentuk strategi kuasa, antara 

lain: Kuasa dalam pengelolaan informasi harga cabai rawit, kuasa dalam proses 

negosiasi penentuan harga, kuasa mendatangkan pasokan cabai rawit dalam 

menjadi kompetitor harga cabai rawit di Pasar Induk Pare.  
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