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ABSTRAK

MOHAMMAD IFAN APRIAN SYAH, 2025. Peran Strategi Promosi dalam
Meningkatkan Volume Penjualan Home Industry Shuttlecock (Studi Pada Nossa
Shuttlecock Desa Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten Nganjuk), Skripsi,
Program Studi Negeri Ekonomi Syariah, Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam.
Institut Agama Islam Negeri (IAIN) Kediri, Dosen Pembimbing: (1) Nilna Fauza,
M.HI. dan (2) Adin Fadilah, M.E.Sy.

Kata Kunci: Strategi Promosi, Volume Penjualan.

Promosi mempunyai peranan yang sangat penting. Adanya penggunaan
promosi diharapkan produk yang akan dihasilkan oleh perusahaan dapat dikenal
oleh masyarakat sehingga dapat meningkatkan volume penjualan. Karena itu
strategi dalam melaksanakan promosi harus dilakukan secara tepat. Shuttlecock
adalah bola yang dipakai untuk permainan bulu tangkis. Shuttlecock ini banyak
diproduksi di Desa Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten Nganjuk. Desa ini
dikenal sebagai desa pengrajin Shuttlecock karena mayoritas warganya memiliki
mata pencaharian sebagai pengrajin shuttlecock. Home industry shuttlecock yang
terkenal di desa tersebut adalah Nossa Sutthelcock yang mendapatkan penjualan
terbanyak. Awalnya promosi yang dilakukan oleh pemilik home industry
shuttlecock Nossa dengan menawarkan produknya kepada para pedagang atau
tengkulak/pengepul yang dikenal oleh pemilik untuk berkerja sama. Kemudian,
tahun 2021 promosi mulai dilakukan secara online yaitu melalui media sosial
facebook sebagai sarana penyampaian informasi terkait keberadaan produk.
Penelitian ini dilakukan untuk menjelaskan peran strategi promosi dalam
Meningkatkan Volume Penjualan pada Home Industry Shuttlecock Pada Nossa
Shuttlecock Desa Tanjungrejo Loceret Kabupaten Nganjuk.

Penelitian ini menggunakan pendekatan kualitatif deskriptif. Lokasi
penelitian ini berada di home industry suttlecock Pada Nossa Shuttlecock Desa
Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten Nganjuk. Teknik pengumpulan data
dilakukan dengan cara observasi, wawancara, dan dokumentasi.

Hasil penelitian menyatakan bahwa: (1) Strategi promosi yang dilakukan
Home Industry Shuttlecock Pada Nossa Shuttlecock Desa Tanjungrejo Kecamatan
Loceret Kabupaten Nganjuk, yaitu: pertama, melakukan penawaran penjualan
secara langsung kepada pedagang atau tengkulak; Kedua, bekerja sama dalam
aktivitas penjualan dengan pedagang atau tengkulak; serta Ketiga, mengunggah
atau menunjukkan informasi produk ke media sosial Facebook dan menanggapi
komentar dari konsumen. (2) Strategi promosi yang dilakukan oleh pemilik Home
Industry Shuttlecock Pada Nossa Shuttlecock Desa Tanjungrejo Kecamatan
Loceret Kabupaten Nganjuk. dalam meningkatkan volume penjualannya memiliki
peran yaitu: Pertama, sebagai variabel pembentuk respon calon konsumen; Kedua,
sebagai elemen penghubung antara nilai produk dengan konsumen; dan Ketiga,
sebagai faktor pendorong keputusan pembelian.



KATA PENGANTAR

Bismillahirrahmanirrahim
Segala puji bagi Allah SWT. berkat rahmat dan hidayah-Nya sehingga penulis
dapat menyelesaikan skripsi berjudul “Peran Strategi promosi dalam

Meningkatkan Volume Penjualan Home Industry Shuttlecock (Pada Nossa

Shuttlecock Desa Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten Nganjuk.)” dapat

diselesaikan. Tidak lupa sholawat serta salam kami curahkan kepada Nabi

Muhammad SAW. Keberhasilan skripsi ini tidak lepas dari bantuan berbagai

pihak, dan pada kesempatan ini penulis mengucapkan terima kasih yang

sebesarbesarnya kepada:

1. Bapak Prof. Dr. H. Wahidul Anam, M.Ag. selaku Rektor IAIN Kediri, Bapak
Dr. Imam Annas Muslihin, MHI selaku Dekan Fakultas Ekonomi dan Bisnis
Islam (FEBI) IAIN Kediri, dan Ibu Dr. Nuril Hidayati, M.Hum selaku Ketua
Program Studi Ekonomi Syariah serta Seluruh Staff IAIN Kediri atas segala
kebijakannya, perhatian dan dorongan sehingga penulis selesai studi.

2. Ibu Nilna Fauza, M.HI. dan Bapak Adin Fadilah, M.E.Sy. selaku dosen
pembimbing yang telah banyak membantu, mengarahkan dan memberi
dorongan sampai skripsi ini terselesaikan dan terwujud.

3. Bapak Rega Nossa Yunanda selaku owner atau pemilik Home Industry
Shuttlecock Desa Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten Nganjuk, yang
telah memberi izin untuk meneliti di tempat usaha beliau dan bersedia

membantu dalam kelancaran selama penelitian.



Penulis sadar, bahwa dalam penulisan skripsi ini masih belum sempurna
mengingat kemampuan dan pengetahuan penulis masih sangat terbatas, untuk itu
penulis meminta maaf apabila ada kekurangannya. Namun, penulis berharap
semoga skripsi ini dapat memberikan manfaat bagi pembaca yaitu generasi muda

Islam khususnya dan kepada semua orang umumnya.

Kediri, 05 Mei 2025

Penulis

(Mohammad Ifan Aprian Syah)

Xi



DAFTAR ISI

HALAMAN PERSETUJIUAN ....ooiiiiitreetce e [
NOTA DINAS ...ttt sttt st seene e i
NOTA PEMBIMBING ...t i
HALAMAN PENGESAHAN ..., Error! Bookmark not defined.
HALAMAN MOTTO ..o Error! Bookmark not defined.
PERNYATAAN KEASLIAN TULISAN ... Vi
HALAMAN PERSEMBAHAN ...t vii
ABST RAK e e a e rae e IX
KATA PENGANTAR ..ttt st nnre e e e X
DAFTAR ISL...o ettt sne e e snae e nneeeen Xii
DAFTARTABEL ...ttt e e Xiv
BAB | PENDAHULUAN ...ttt 1
A, Konteks Peneliian..........cccoiiiieiieiiee e 1
B.  FOKUS PENEITIAN ......vieiieiecie e 11
C. Tujuan PeNelItIAN .......coviiiiiiieiiie s 11
D. Kegunaan Penelitian..........ccooeiiiiiiiiiiiieiee e 12
E.  Telaah PUSTAKA ........ccveiiiiei e 13
BAB Il LANDASAN TEORI ..ot 18
A, SETAtEGE PIrOMOSI ...vviveeiiiieite it 18
B.  Volume Penjualan ..........coooiiiiiiiiieeee e 30
C. HOME INQUSEIY ..ot 36
BAB Il METODE PENELTIAN ..ottt 38

xii



A. Jenis dan Pendekatan Penelitian..........cooooooeeeeee e 38

B.  LOKaSi PENelitian ..........ccooiiiiiiiiiiiiiciicc e 38
C. SUMDEE DALA.......oveieieiiieicie e 39
D. Metode Pengumpulan Data............cccoverieiiieiieiieie e 40
E. ANGLISIS DALA ......cviviieiiiiiiiiiee s 41
F. Pengecekan Keabsahan Data..............ccccoveiiiieiieie e 43
G. Tahap-tahap Penelitian............cccooveiiiie i 44
BAB IV PAPARAN DATA DAN TEMUAN PENELITIAN ........cccooiiien. 45
A. Gambaran Umum Objek Penelitian ...........c.ccccoveveiieiicie i 45
B. Paparan Data ........ccccociiiiiiiiiiiiicie s 51
C. Temuan Penelitian.........ccooiiiiiiiiiiee e 61
BAB YV PEMBAHASAN ... 64

A. Strategi Promosi Home Industry Shuttlecock Nossa di Desa Tanjungrejo
Kecamatan Loceret Kabupaten NganjuK............cocooereniinencnencnesen 64
B. Peran Strategi promosi dalam Peningkatan Volume Penjualan di Home

Industry Shuttlecock di Desa Tanjungrejo Kecamatan Loceret Kabupaten

NGANJUK .ot 74

BAB VI PENUTUP ..ottt 78
A KESIMPUIAN . 78
Bl SAAN....ece 79
DAFTAR PUSTAKA L. oo 80
LAMPIRAN-LAMPIRAN ...t 83

Xiii



DAFTARTABEL

Tabel 1.1 Perbandingan Tiga Home Industry Shuttlecock terbesar di Desa
Tanjungrejo Kabupaten NganjuK...........cccceoveiiiie e 7

Tabel 1.2 Volume Penjualan Home Industry Shuttlecock Nossa Tahun 2019-
2024 .. e 9

Table 4.1 Volume Penjualan Home Industry Shuttlecock Nossa
Tahun 2019-2024........ccooieie et 58
Table 5.1 Volume Penjualan Home Industry Shuttlecock Nossa

Tahun 2019-2024.........coiieiieeeeee e 76

Xiv



