PENERAPAN STRATEGI PRICE DAN PRODUCT DALAM
MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN IKAN CUPANG
PADA CV ION BETTA

SKRIPSI

Ditulis Untuk Memenuhi Sebagian Persyaratan Guna Memperoleh

Gelar Sarjana Ekonomi (SE)

Oleh:

RENDY EKA WIJAYA KUSUMA WARDANA

9.341.236.19

PROGRAM STUDI EKONOMI SYARIAH
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM
INSTITUT AGAMA ISLAM NEGERI (IAIN) KEDIRI
2025



HALAMAN JUDUL

PENERAPAN STRATEGI PRICE DAN PRODUCT DALAM

MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN IKAN CUPANG

PADA CV ION BETTA

SKRIPSI

Diajukan kepada

Instutut Agama Islam Negeri Kediri

untuk memenuhi salah satu persyaratan

dalam menyelesaikan program Sarjana

Oleh:

RENDY EKA WIJAYA KUSUMA WARDANA

9.341.236.19

PROGRAM STUDI EKONOMI SYARIAH
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM
INSTITUT AGAMA ISLAM NEGERI (IAIN) KEDIRI
2025



RENDY EKA WIJAYA KUSUMA WARDANA
9.341.236.19

Disetujui oleh:
imbing 1




Yth. Dekan Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam
Institut Agama Islam Negeri Kediri (IAIN)
Di J1. Sunan Ampel'_ 07 Ngronggo Kediri

Assalamu’alaikum Wr. Wb.

Memenuhi permintaan Bapak Dekan Fakultas Ekonomi dan Bisnis untuk
membimbing penyusunan skripsi mahasiswi tersebut di bawah ini:
Nama : Rendy Eka Wijaya Kusuma Wardana ,
NIM : 934123619 )
Judul . Strategi Price dan Product dalam Meningkatkan Volume

Penjualan Ikan Cupang Pada CV fon Betta.

Setelah diperbaiki materi dan susunannya, kami berpendapat bahwa sknipsi
tersebut telah memenuhi syarat sebagai kelengkapan ujian tingkat akhir Sarjana
Sirata Satu (S1). Bersama dengan ini kami lampirkan berkas naskah skripsinya,
dengan harapan dapat segera diujikan dalam Sidung Munaqosah.

Demikian harap maklum dan atas kesediaan Bapak, kami ucapkan terima




Di J1. Sunan Arpel No. 7 Ngronggo Kota Kediri

Assalamua’laikum Wr. Wb

‘mahasiswa di bawah ini:

Nama : Rendy Eka Wijaya Kusuma Wardana

NIM : 934123619
i Judul . Strategi Price dan Product dalam Meningkatkan Volume
| Penjualan Tkan Cupang Pada CV Ton Betta.
" Setelah diperbaiki materi dan susunannya, sesuai dengan beberapa

petunjuk dan tuntutan yang telah diberikan dalam sidang munaqgasah yang
| dilaksanakan pada tanggal 26 Mei 2025, Kami berpendapat menerima dan

menyetujui hasil perbaikannya.

Demikian agar maklum dan atas kesediaan Rektor kami ucapkan terima

/ﬂ* '.

?'“'
'1'! ,l' 'l't MLVE

NIP.1993 1008 mm't




HALAMAN PENGESAHAN
PENERAPAN STRATEGI PRICE DAN PRODUCT DALAM
MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN IKAN CUPANG
PADA CYV ION BETTA
Disusun QOleh:

RENDY EKA WILIAYA KUSUMA WARDANA

NIM. 9341.236.19

Telah diujikan di depan sidang Munagasah Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam
Institut Agama Islam Negen (IAIN) Kedin pada tanggal 26 Mei 2025

Tim Penguji :

1. Penguji Utama
Dr.Ashfa Fikrivah, 8. Ae, MEI
NIP. 197504192000032002

Il
H

Penguji |
Achmad Munif, SE. MM

NIP. 196910252003121001

3. Pengujill
Dr. Oktaria Ardika Putri. S.Si, MM

NIP 993 10052019032017 evs

Kediri, 26 Mei 2025
tas Ekonompi dan Bisnis Islam

iv




HALAMAN MOTTO

UNLEASH YOUR POTENTIAL
Success is earned through dedication, discipline, and a thirst for knowledge.

Every challenge is an opportunity to grow and learn.



HALAMAN PERSEMBAHAN

Puji syukur kepada Allah SWT yang memberikan kebahagiaan dan karunia

serta rahmat-Nya. Sehingga saya dapat menyelesaikan karya tulis ini, kekuatan doa

dan motivasi mengiringi setiap usaha hingga dapat menjadikan penulis yakin akan

kebesaran Allah SWT bagi makhluknya yang senantiasa selalu berdoa dan berusaha.

Shalawat serta salam saya haturkan kepada Nabi Muhammad SAW, semoga

mendapatkan syafa’atnya kelak. Saya menyebut nama Allah SWT dan syukur yang

terdalam, serta ungkapan terimakasih, saya persembahkan skripsi ini kepada:

1.

Kedua orang tua saya, Bapak Abduh Mukiyi dan Ibu Retno Sriwahyuni tercinta
dan terkasih yang selalu mendukung saya baik dengan materi, motivasi yang
tiada henti mendidik, mengasuh dan memanjatkan doanya demi kebaikan dan
kesuksesan saya. Tak lupa, adik saya Rasya Safira Berliana Putri yang
menemani saya berproses dalam menyelesaikan karya tulis ini.

Bapak/Ibu Dosen yang telah memberikan ilmunya, mendidik disetiap proses
pembelajaran saya, sehigga saya dapat menyelesaikan salah satu tahap dalam
menyambut kehidupan yang lebih baik dan meraih cita-cita saya. Terkhusus
kepada Bapak Achmad Munif,SE.MM dan Ibu Dr. Oktaria Ardika Putri
S.Si,MM.

Pihak CV ION Betta dan Pokdakan Mina Maju Mandiri yang telah
memberikan waktu, tenaga dan upayanya terhadap saya, sehingga saya dapat
berhasil menyelesaikan pekerjaan skripsi ini. Terimakasih banyak atas bantuan

dan dorongannya selama menjalankan penelitian ini.

Vi



4. Untuk pemilik NIM 934135719 terimakasih karena sudah menemani saya
berproses menyelesaikan skripsi ini. Memberikan dukungan baik secara

materi, motivasi dan aksi.

Vii



ABSTRAK

RENDY EKA WIJAYA KUSUMA WARDANA, Dosen Pembimbing Achmad
Munif,SE.MM dan Dr. Oktaria Ardika Putri,S.Si,MM.:

Kata Kunci: Price, Product, Volume Penjualan

Keadaan era 5.0 sekarang mengalami perkembangan dan kemajuan pesat
dalam segala bidang usaha. Menurut data terbaru dari Kementerian Koperasi dan
UKM, jumlah UMKM di Indonesia pada tahun 2024 mencapai lebih dari 65 juta
unit. Jumlah UKM di Indonesia telah menyumbang PDB sebesar 61,41 % dan
memberi kontribusi sebesar 99,9 % dalam jumlah badan usaha di Indonesia. Jumlah
perusahaan yang semakin banyak, menimbulkan persaingan diantara pelaku usaha.
Menghadapi permasalahan tersebut, perusahaan harus berusaha memenuhi harapan
konsumen dengan building kepercayaan konsumen. Diperlukan strategi agar
perusahaan bertahan. Hal ini bertujuan agar bisnis dapat berlangsung dalam jangka
yang lama.

Perusahaan perlu memperhatikan strategi yang digunakan agar dapat mencapai
kepuasan konsumen sehingga meningkatkan penjualan. Sehingga perusahaan
diharuskan lebih teliti melihat serta mengantisipasi keadaan pasar dan menciptakan
produk yang berkualitas. Berdasarkan permasalahan ini peneliti fokus meneliti
strategi price dan product pada sebuah UMKM yaitu CV ION Betta. CV ION Betta
memiliki strategi price dan product sehingga mampu bersaing dengan UMKM
lainnya.

Penelitian in1 menggunakan pendekatan kualitatif dan jenis penelitian field
research. Tempat penelitian ini bertempat di Kelurahan Ketami Kecamatan
Pesantren Kota Kediri. Teknik pengumpulan data dengan observasi, wawancara dan
dokumentasi. Hasil penelitian ini adalah, strategi bisnis CV ION Betta dikatakan
berhasil. CV ION Betta memiliki perencanaan strategis yang dilakukan dengan
perumusan dan kebijakan, serta program-program yang akan dilakukan untuk
mencapai tujuan yang direncanakan.
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