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MOTTO 

 

========================================================== 

ُ عَمَلَكُمْ وَرَسُوْلهُٗ وَالْمُؤْمِنوُْنََۗ وَسَترَُدُّوْنَ اِلٰى عٰلِمِ الْغيَْبِ وَالش  هَادةَِ فيَنُبَ ئِكُُمْ   وَقلُِ اعْمَلوُْا فسََيرََى اللّٰه

 بِمَا كُنْتمُْ تعَْمَلوُْنَ  

Katakanlah (Nabi Muhammad), “Bekerjalah! Maka, Allah, rasul-Nya, dan orang-

orang mukmin akan melihat pekerjaanmu. Kamu akan dikembalikan kepada (Zat) 

yang mengetahui yang gaib dan yang nyata. Lalu, Dia akan memberitakan kepada 

kamu apa yang selama ini kamu kerjakan.” 

QS. At Taubah 105 

========================================================== 

 

 مَنْ أرََادَ الدُّنْياَ فَعَليَْهِ باِلْعِلْمِ, وَمَنْ أرََادَ الأخَِرَةَ فعََليَْهِ باِلْعِلْمِ, وَمَنْ أرََادهَُمَا فعََليَْ هِ باِلْعِلْمِ 

“Barang siapa yang menginginkan kebahagiaan dunia, maka tuntutlah ilmu dan 

barang siapa yang ingin kebahagiaan akhirat, tuntutlah ilmu dan barang siapa 

yang menginginkan keduanya, tuntutlah ilmu.” 

 

*** 
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ABSTRAK 

 

EVA NUR HIDAYAH, Dosen Pembimbing Dr. H. JAMALUDIN ACMAD 

KHOLIK, MA dan Dr. MUHAMAD WILDAN FAWA’ID, MEI, Manajemen 

Produksi dalam Meningkatkan Omset Penjualan (Studi Kasus Di Home Industry 

Usaha Dagang (UD) Sakadang, Skripsi, Program Studi Ekonomi Syariah, Fakultas 

Ekonomi dan Bisnis Islam, IAIN Kediri, 2024. 

Kata Kunci : Manajem Produksi, Home Industry, Omset Penjualan 

 Usaha Dagang (UD) Sakadang merupakan home industry yaag 

berfokus pada usaha Kerupuk. Nama Pemilik Usaha Dagang (UD) Sakadang 

bernama Bapak Imam Subaweh. Usaha Dagang (UD) Sakadang berdiri sejak tahun 

1992. Pada Home Indsutry ini memiliki beberapa masalah seperti jika kenaikan 

harga bahan baku, keterlambatan bahan baku minyak. Tujuan dari penelitian ini 

yaitu: 1) Untuk mengetahui penerapan manajemen produksi yang efektif dalam 

meningkatkan omset penjualan kerupuk Usaha Dagang (UD) Sakadang Desa Janti 

Kec. Papar Kab. Kediri, 2) Untuk mengetahui faktor pendukung dan penghambat 

manajemen produksi dalam meningkatkan omset penjualan pada usaha kerupuk 

Usaha Dagang (UD) Sakadang Desa Janti Kec. Papar Kab. Kediri. 

 Penelitian ini menggunakan metode kualitatif dengan pendekatan 

deskriptif analisis. Jenis penelitian ini yaitu penelitian lapangan (field research). 

Sumber data yang digunakan dalam penelitian ini ialah data primer dan data 

sekunder. Metode pengumpulan data meliputi observasi, wawancara, dan 

dokumentasi. Menganalisis data dengan cara mereduksi data, menampilkan data, 

serta menarik kesimpulan. Untuk mengecek keabsahan data melalui perpanjangan 



 
 

x 
 

pengamatan, meningkatkan ketekunan, triangulasi data, dan mengadakan 

membercheck. 

 Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa :1) Usaha Dagang (UD) 

Sakadang di Desa Janti, Kecamatan Papar, Kabupaten Kediri, berhasil 

meningkatkan omset penjualan kerupuk melalui implementasi manajemen produksi 

yang efektif. Mereka memperoleh bahan baku seperti krecek dari Desa Tawang dan 

minyak goreng dari Pare, dan menggunakan dua wajan untuk proses produksi. 

Dengan 30 karyawan yang terbagi di bagian pengemasan dan penggorengan, tim 

produksi bekerja solid dan terorganisir, memastikan efisiensi produksi. Meskipun 

ada kenaikan biaya bahan baku, mereka menjaga harga stabil dengan mengurangi 

jumlah dan ukuran kerupuk. Strategi ini membantu menjaga kualitas produk sambil 

mempertahankan daya beli konsumen, sehingga UD Sakadang berhasil sukses 

dalam industri kerupuk. 2) Usaha Dagang (UD) Sakadang di Desa Janti telah 

berhasil membangun fondasi kuat dalam manajemen produksi dengan beberapa 

faktor kunci. Kualitas rasa yang terjaga, strategi pemasaran yang efektif, konsistensi 

harga, dan perizinan lengkap termasuk sertifikasi halal menjadi pendorong 

kesuksesan. Meskipun menghadapi hambatan seperti keterlambatan pasokan bahan 

baku dan kesulitan dalam pengemasan, UD Sakadang mampu mengatasi masalah 

tersebut untuk meningkatkan efisiensi dan produktivitas. Ini memungkinkan 

mereka memaksimalkan potensi bisnis, meningkatkan omset penjualan, dan 

menjaga keberlanjutan bisnis di pasar yang kompetitif. 
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